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CHI SIAMO?
Siamo il primo fondo di investimento tecnologico specializzato in controversie legali nei 

paesi di diritto continentale. Forniamo finanziamenti a imprese, individui e studi legali 

per portare avanti cause meritorie. Siamo un team giovane e interdisciplinare che crede 

nella tecnologia come strumento fondamentale nel processo decisionale.
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Il finanziamento dei contenziosi, o litigation funding, 

consiste in un terzo estraneo alla controversia che 

assume i costi associati al processo legale. In cambio, 

questo terzo riceve una parte dei profitti del contenzioso 

solo nel caso in cui il risultato sia positivo. Nel caso in 

cui il contenzioso finanziato venga perso, il fondo perde 

il suo investimento.

IN COSA 
CONSISTE 
LITIGATION 
FUNDING?

È UN 
ACQUISTO 
DEL PROCESSO?

No, non si tratta di un acquisto del processo. Forniamo 

finanziamenti per coprire i costi legali necessari per 

condurre il caso o anticipiamo una parte del 

potenziale risultato. In cambio di questo finanziamento, 

la controparte accetta di darci una percentuale del 

recupero solo in caso di esito favorevole della 

controversia. 

Tale percentuale varia in base alle probabilità di 

successo, ai tempi previsti, al rischio creditizio, ecc. Di 

solito si situa nell'intervallo dal 20% al 40%. La nostra 

idea è che sia la parte coinvolta che l'avvocato 

mantengano la maggioranza dei diritti sulla richiesta.
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“RUOLO NEL PROCESSO

IL NOSTRO OBIETTIVO È LIVELLARE IL 
CAMPO DI GIOCO AFFINCHÈ IL CAPITALE 
CESSI DI ESSERE UN OSTACOLO 
NELL’ACCESSO ALLA GIUSTIZIA.
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In Qanlex, tendiamo ad assumere un ruolo estremamente passivo nei processi che finanziamo. 

Ciò significa che non interveniamo nel corso del processo, nella strategia legale o nella selezione 

del team. Inoltre, non interferiamo neanche nella negoziazione degli onorari dei professionisti 

coinvolti, che rimane a carico del cliente.

QUADRO NORMATIVO
Il finanziamento dei contenziosi viene strutturato attraverso un accordo privato tra le parti, in 

armonia con i principi generali del diritto continentale, ed è paragonabile alla pratica della quota 

litis svolta dagli studi legali. Utilizziamo due strumenti fondamentali: un accordo di finanziamento 

quadro e una cessione dei diritti litigiosi a titolo di garanzia.



Crediamo che il capitale non dovrebbe essere un ostacolo per portare avanti cause 

meritorie.

Abbiamo fiducia che sia le aziende che gli individui possano fare un migliore uso del 

proprio capitale investendo nelle aree a cui si dedicano, senza dover deviare la loro 

attenzione verso contenziosi che non fanno parte della loro attività principale.

RAPIDITA’ NEL PROCESSO DECISIONALE
Cerchiamo di presentarci come uno strumento che viene ad agevolare la vita dei 

professionisti e dei loro clienti. A tal fine, riteniamo essenziale essere agili nel 

momento di dare una risposta. La nostra tempistica stimata, dal momento in cui ci 

viene fornita l'informazione fino alla presentazione di una proposta concreta, di solito 

non supera le tre settimane.

NESSUNA CLAUSOLA NASCOSTA
Siamo molto trasparenti fin dall'inizio con i nostri termini. Per noi, questa è una partita 

a lungo termine in cui ci interessa soprattutto mantenere le relazioni e riacquistare la 

fiducia. Senza sorprese. Senza clausole nascoste.

MOLTE VOLTE, L’ACCESSO A QUESTO TIPO DI FINANZIAMENTO FA LA 
DIFFERENZA TRA IL POTER INIZIARE UNA CAUSA O MENO.
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MISSIONE
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Finanziamo casi di natura patrimoniale, sia in processi 

giudiziari che arbitrali, indipendentemente dalla fase. Per 

quanto riguarda l'accordo con i professionisti coinvolti, 

investiamo sia in casi con una struttura di onorari fissi che in 

litigi in cui l'avvocato ha deciso di adottare un modello a 

success fee. In base a tale accordo, possiamo anticipare 

capitali al professionista per condurre il contenzioso, in modo 

che l'avvocato non debba dipendere esclusivamente dal 

risultato per essere pagato.

IN CHE TIPO 
DI CASI 
INVESTIAMO?



VANTAGGI 
PER IL 
RICHIEDENTE
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Liquidità: Da un lato, può mantenere la propria liquidità senza dover deviare fondi 

per coprire i costi di una controversia legale sul cui risultato o tempistiche non si ha 

certezza. Inoltre, nei processi già avanzati, è possibile anticipare una parte 

dell'importo stimato della sentenza, ottenendo così accesso a liquidità senza dover 

attendere l'esito del processo.

Mitigazione dei rischi: Allo stesso modo di qualsiasi altro asset finanziario (e una 

controversia legale può certamente essere considerata tale), l'utilizzo del nostro 

finanziamento rappresenta una forma di diversificazione del rischio: rinunciando a 

una piccola parte del potenziale guadagno, la parte coinvolta si assicura di non 

spendere un capitale eccessivo nel processo.

Pulizia di bilancio: Il contenzioso smette di essere considerato un passivo che 

consuma liquidità e diventa un potenziale attivo. Inoltre, l'azienda, smettendo di 

investire capitale in spese legali, può destinarlo alla propria attività. Infine, è 

possibile ottenere finanziamenti aggiuntivi mediante l'anticipazione di capitale.



Liquidità: Per gli avvocati è un modo per ottenere capitale senza dover aspettare l'esito del 

processo. Questo anticipo di fondi consente al professionista di essere pagato in anticipo 

per i propri servizi e di coprire le spese operative necessarie. 

Mitigazione dei rischi: La fornitura di questo tipo di finanziamento consente agli avvocati 

di assicurarsi una parte del pagamento, proteggendosi dal rischio di non ricevere nulla in 

caso di esito negativo.

Mantenimento della clientela: L'accesso al nostro capitale consente allo studio di gestire 

un maggior numero di casi, senza perdere quei clienti che non possono permettersi le loro 

spese legali. Crediamo che una causa legittima debba essere portata avanti dai migliori 

professionisti e non vogliamo che l'accesso al capitale rappresenti un ostacolo per questo.

VANTAGGI 
PER LO
STUDIO LEGALE
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UN ESEMPIO…
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QANLEX OFFRE AL RICHIEDENTE UN ANTICIPO DI $1MM SU 
UNA RICHIESTA DI $10MM. IN CAMBIO, QANLEX RICEVE IL 25% 
DEI PROVENTI DEL PROCESSO O UN TASSO PREFERENZIALE 
DI 1,3x L'IMPORTO INVESTITO.

● Se il richiedente ottiene i $10MM nel processo, il cliente 

paga a Qanlex il 25%, cioè $2.5MM.

● Se il richiedente raggiunge un accordo di $5MM, deve a 

Qanlex il 25% dell'importo, ovvero $1.25M. Tuttavia, poiché 

l'importo è inferiore al rendimento preferenziale, si applica 

il tasso di x1.3 sull'investimento iniziale. In questo caso, 

l'importo totale da pagare sarebbe di $1.3MM.

● Se il processo viene perso, non viene addebitato alcun 

importo.



PASSI SUCCESSIVI
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● Il primo passo è la firma di un NDA. Mettiamo a disposizione 

dello studio legale il nostro accordo di riservatezza standard e, 

una volta firmato digitalmente, possiamo passare al passo 

successivo.

● Condivisione delle informazioni: sia attraverso una data room 

sia inviando la documentazione pertinente via e-mail, 

l'obiettivo è accedere agli elementi del caso per la nostra 

valutazione interna. Inoltre, cerchiamo di ottenere un breve 

memorandum del caso che riassuma i principali fatti e il budget 

da finanziare, se applicabile.

● Entro circa tre settimane, forniamo una risposta sul caso. Se 

esso risulta compatibile con i nostri criteri interni, viene inviata 

una term sheet con i termini generali della nostra proposta per 

l'eventuale accettazione del cliente.
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