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QUEM SOMOS?

Somos o primeiro fundo de investimento tech especializado em litigios em paises de
direito continental. Fornecemos financiamento para que empresas, individuos e
escritérios de advocacia possam levar adiante demandas meritorias. Somos uma equipe
jovem e interdisciplinar que acredita na tecnologia como uma ferramenta fundamental

na tomada de decisoes.
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0QUEE
LITIGATION
FUNDING?

E UMA
COMPRA
DO LITIGIO?

0 financiamento de litigios, ou litigation funding,
consiste em um terceiro alheio ao litigio assumir os
custos associados ao processo. Em contrapartida,
esse terceiro recebe uma parte do retorno do litigio
somente em caso de que o resultado seja positivo. Caso
haja perda do litigio financiado, o fundo perde o

investimento.

Nao, nés nao compramos o litigio. Nés financiamos os
custos de promové-lo ou adiantamos parte do seu
potencial resultado. Em contrapartida a esse capital, a
parte concorda em nos conceder uma parte do capital
recuperado, mas somente em caso de resultado
favoravel do litigio. Esse percentual varia em funcao da

probabilidade de éxito, prazo estimado, risco crediticio,

etc. Em geral, costuma situar-se na faixa de 20% a 40%.

A nossa ideia € que tanto a parte como o0 advogado
mantenham o direito sobre a porcentagem majoritaria

da demanda.
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VIEMOSNIVELAR O TERRENO
FARAQUEONAPITAL DEIXE DE SERUM
OBSTACULO AO AGESSO A JUSTICA

PAPEL NO PROCESSO

Na Qanlex, assumimos um papel estritamente passivo nos processos que financiamos. Isso quer
dizer que nao temos ingeréncia no curso do processo, na estratégia juridica ou na selecao da
equipe juridica. Aléem disso, também nao interferimos na negociacao de honorarios dos

profissionais envolvidos, ficando tal negociacgao a cargo do cliente.

MARCO REGULATORIO

0 financiamento de litigios se estrutura mediante um acordo particular entre as partes, em
consonancia com os principios gerais do direito continental, e é equiparavel a contingéncia
praticada pelos escritérios de advocacia, regulada pela quota litis. Utilizamos dois
instrumentos-base: um acordo principal de financiamento e uma cessao de direitos litigiosos em

garantia.
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SOMOS RAPIDOS

Queremos ser uma ferramenta capaz de facilitar a vida dos profissionais e seus
clientes. Para isso, entendemos ser fundamental sermos ageis ao darmos um retorno
sobre os investimentos. Na Qanlex, o tempo estimado entre o compartilhamento das
informacoes do caso e 0 envio de uma resposta ao cliente nao costuma ultrapassar trés

Semanas.

seM LETRAS MIUDAS

Somos muito transparentes com os nossos termos desde o principio. Para nds, este ¢
um jogo de longo prazo no qual o que mais nos interessa manter sao as relagoes e a

confianca com os nossos clientes. Sem surpresas. Sem letras mildas.

MISSAO

Acreditamos que o capital nao deveria ser um obstaculo a promocao de litigios

meritorios.

EM MUITAS SITUAGOES, 0 ACESSO A ESSE FINANCIAMENTO SIGNIFICA A
DIFERENGA ENTRE PROMOVER UMA BOA DEMANDA OU NAO O FAZER.

Confiamos em que tanto empresas como individuos podem fazer um melhor uso do
seu capital, investindo nas areas a que se dedicam, sem a necessidade de desviar o

seu foco para litigios que nao fazem parte da sua atividade essencial.
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EM QUE TIPO DE
CASOS
INVESTIMOS?

Financiamos casos de natureza patrimonial, tanto em
processos judiciais como arbitrais. Independentemente da
etapa. Em relacao ao acordo com os profissionais envolvidos,
investimos em casos com estrutura de honorarios fixos e
também em litigios nos quais o0 advogado tenha decidido atuar
com base no éxito. Com base nesse acordo, podemos adiantar
capital ao profissional para conduzir o litigio, sem que o
advogado precise depender exclusivamente do resultado para

receber o pagamento.
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VANTAGENS
PARA O

©

De um lado, mantém a sua liquidez sem precisar desviar fundos para as
custas processuais de um litigio sobre o qual nao tem certeza nem sobre o
resultado, nem sobre o tempo para um eventual pagamento. Além disso, em
processos ja avancgados, pode adiantar parte do montante estimado da sentenca e,

com isso, ter acesso ao efetivo sem a necessidade de esperar até o final da acao

Assim como qualquer outro ativo financeiro (e uma demanda
certamente pode ser vista como tal) o uso do nosso financiamento é uma forma de
diversificar o risco: ao abrir mao de uma pequena parcela dos ganhos potenciais, 0

litigante se asseqgura de que nao perdera capital excessivo em juizo.

0 litigio deixa de ser considerado como um passivo que
consome caixa e passa a ser um ativo potencial. A empresa, além disso, ao deixar
de destinar capital a advogados, pode investir em dinheiro em sua propria
atividade. Por fim, pode contar com um financiamento adicional ao obter capital

antecipadamente.
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VANTAGENS
PARA O
ADVOGADO

@ Liquidez: Para os advogados, é uma forma de obter capital sem a necessidade de esperar
o resultado do processo. Esse adiantamento de fundos permite ao profissional cobrar por

seus servicos de forma adiantada e cobrir todos os gastos operacionais necessarios.

@ Mitigar riscos: Esse tipo de financiamento possibilita aos advogados assegurarem uma
parte do seu pagamento, blindando-se frente ao risco de nao cobrar nada em caso de

resultado negativo.

@ Manter clientes: 0 acesso ao nosso capital permite ao escritorio conduzir uma quantidade
maior de casos, sem a necessidade de perder os clientes que ndao podem arcar com 0s
seus honorarios. Acreditamos que uma boa demanda deve ser conduzida pelos melhores

profissionais, e nao queremos que 0 acesso ao capital seja um obstaculo para isso.
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UM EXEMPLO...

A QANLEX OFERECE AD DEMANDANTE UM ADIANTAMENTO DE
$IMM EM UMA DEMANDA DE $10MM. EM CONTRAPARTIDA, A
QANLEX RECEBE 25% SOBRE 0S GANHOS DO PROCESSO OU
UMA TAXA PREFERENCIAL DE 1.3x SOBRE O MONTANTE
INVESTIDO.

e Se forem concedidos S10MM ao demandante no processo,
0 cliente pagara 25% desse valor a Qanlex; ou seja,
$2.5MM.

e Se o demandante chega a um acordo por S5MM, deverd
25% desse montante a Qanlex; ou seja, $1,25M. No
entanto, uma vez que a quantia € menor do que o retorno
preferencial, aplica-se a taxa de x1.3 sobre o capital

investido. Nesse caso, o total a pagar seria de S1.3MM.

e Se 0 demandante perde o processo, hao se deve nada.
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PROXIMOS PASSOS

O primeiro passo ¢é assinar um NDA (Acordo de
Confidencialidade). Disponibilizamos ao escritério o nosso
acordo de confidencialidade padrao e, apds a sua assinatura

digital, podemos avancar para 0 proximo passo.

Compartilhar a informagao: seja por meio de um data room ou
pelo envio dos documentos relevantes por e-mail, o objetivo é
ter acesso aos antecedentes do caso para nossa avaliacao
interna. Além disso, buscamos ter acesso a um breve
memorando do caso, recapitulando os principais fatos e o

orcamento dos custos a serem financiados, caso exista.

Apds aproximadamente trés semanas ou menos, fornecemos
ao cliente uma resposta sobre o caso. Se for compativel com 0s
critérios internos, enviaremos um term sheet com os termos

gerais de nossa proposta para eventual aceitacao pelo cliente.
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BROCHURE

QANLEX

LITIGCGATION FINANCE

AMERICA LATINA

Federico Muradas Juliana Giorgi
fmuradas@qganlex.com jgiorgi@ganlex.com
+54 911 3036-3620 +57 314 3048112

Alejandro Arias de Luna
aarias@ganlex.com

+52 1449106 0219

EUROPA

Fernando Folgueiro Ignacio Delgado
fernando@qanlex.com idelgado@qganlex.com
+34 613127197 +34 606 20 00 01

Marina Gouveia
mgouveia@ganlex.com

+55 1199877 5818

ESTADOS UNIDOS

Yago Zavalia Gahan
yago@qanlex.com

+1917 774 8410

Julio César Leal
jleal@ganlex.com
+55 71 9655-7352

Francesca Mastragostino
fmastragostino@qanlex.com

+352 661710 276
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